BAFA-Beratungsforderung

Die BAFA-Beratungsforderung ist ein sehr attraktives Forderinstrument fir kleine und
mittlere Unternehmen (KMU) in Deutschland, die professionelle Beratungsleistungen in
Anspruch nehmen méchten und wird durch ein Zuschussprogramm des Bundesamts fur
Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle (BAFA) gesteuert. Es richtet sich an KMU, die sich in
wirtschaftlichen, finanziellen, personellen oder organisatorischen Fragen beraten lassen
mdchten - z. B. durch Unternehmensberater, Marketingberater, Digitalisierung Experten oder
Personal Coaches.

[1] Wer ist forderberechtigt?
Forderfahig sind:

= Kleine und mittlere Unternehmen (KMU) nach EU-Definition mit:
€ maximal 50 Mio. € Jahresumsatz oder 43 Mio. € Jahresbilanzsumme
€ maximal 249 Beschaftigten (Vollzeit)

=> Jungunternehmen (unter 2 Jahre am Markt)

-> Bestandsunternehmen (ab dem 3. Jahr)

= Unternehmen mit Sitz und Geschaftsbetrieb in Deutschland

Nicht férderfahig sind u. a.:
=> Unternehmen mit aktuellen und/oder vorhersehbaren Insolvenzverfahren
-> Unternehmen mit iberwiegendem Schwerpunkt in Landwirtschaft, Fischerei
oder o6ffentlichem Bereich
-> Gemeinnitzige Organisationen ohne wirtschaftlichen Geschaftsbetrieb

[2] Welche Beratungen werden geférdert?
Forderfahige Beratungen:

Wirtschaftlichen Fragestellungen

Finanzielle Stabilisierung

Unternehmensorganisation & Personalmanagement
Digitalisierung & Online-Marketing
Unternehmensnachfolge

Nachhaltigkeit, Diversitat, Frauen in Flhrungspositionen
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Nicht forderfahig:
- Rechtsberatung, Steuerberatung, reine IT-Umsetzung

[3] Wie hoch ist die Forderung?

Neue Bundeslander (ohne Berlin) | 80% | 3.500€ | 2.800 €
Alte Bundeslander (mit Berlin) | 50 % | 3.500€ | 1.750 €

*Die Férderung kann maximal zwei mal pro Jahr (a maximal 3.500 €) lber 2 Jahre beantragt werden.
*Die maximale Fordersumme liegt bei 14.000 €

[4] Die wichtigsten Vorteile der BAFA-Forderung

{74 Hoher Zuschuss: 50 % bis 80 % der Beratungskosten werden iibernommen
{74 Férderfahige Beratungskosten bis zu 14.000 € (verteilt Giber 2 Jahre)

"4 Kickstart ohne hohe Agenturkosten

74 Keine Vertragslaufzeiten

74 Sofortstart ohne Wartezeit (14 Tage Umsetzungs-Garantie)

{74 Breite Themenvielfalt bei Projektdurchfiihrung(en)



{74 Praxisnah und auf Businesses abgestimmt
"4 Zugang zu qualifizierten und zertifizierten Beratern (ehem. Google & Meta Consultants)

[5] Ablauf einer Férderung (BestView FZC & Rubinwerk)

*Die Beantragen und Beratung der Férderung(en) und das Coaching werden durch die BestView FZC
(Ansprechpartner: Thomas Lauritsen) durchgefiihrt inkl. den Beratungsberichten.

*Die operativen Arbeiten werden von dem Rubinwerk (Ansprechpartner: David Pristl) ausgefiihrt.

-> Kontaktaufnahme durch Buchung einer unverbindlichen Erstberatung mit Thomas

-> Registrierung beim BAFA (ber das Online-Portal [Formular ausfillen (Kunde) +
Uberpriifung der Forderungsfahigkeit (Staat)]

Antragstellung vor Beginn der Beratung (Uber ein regionales Leitstellen-Netzwerk)
Direkte RE an den Kunde fir den Nachweis der Férderung (Nach RE wird zeithah
das Projekt erfolgen)

Beratung (Coaching) durchfliihren (max. 6 Monate Zeit)

Verwendungsnachweis einreichen (Beratungsbericht, Rechnung, Zahlungsnachweis)
Auszahlung des Zuschusses
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[6] Wichtige Hinweise:
-> Die Beratung darf erst nach Bewilligung beginnen!
- Die USt. wird nicht bezuschusst
=> Pro Jahr kann man mehrmals eine Beratung beantragen
- Auszahlung des Zuschusses (4-6 Wochen)
-> Der Beratungsbericht folgt in Woche 4 bis 8.

*Fur die Zahlung der Férderungssumme kann keine Haftung ibernommen werden

[7] Beispiel aus der Praxis:
Ein KMU md&chte eine Online-Marketing-Beratung fur die Neukundengewinnung. Die
Beratung kostet 7.000€. Hierflir missen also zwei Pakete mit a 3.500 € inkl. zwei
Beratungsberichten aufbereitet werden.
Das Unternehmen sitzt in Sachsen = 80 % Fdrderung.

— Das Unternehmen zahlt nur 1.400 € Eigenanteil + USt

— 5.600 € werden vom BAFA Ubernommen

— Die Forderung kann zweimal pro Jahr beantragt werden

— Dieser Vorgang kann fir ein weiteres Jahr (maximal 2 Jahre) durchgefiihrt werden
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RUBINWERK BESTVIEW
David Pristl Thomas Lauritsen

Rubinwerk BestView FZC

Phone: +49 178 2819 696 Phone: +49 157 7047 3471

Mail: hello@rubinwerk.de Mail: thomas@bestview-consulting.com
LinkedIn: David LinkedIn: Thomas

Unverbindliches Beratungsgesprach buchen: _https://calendly.com/thomaslauritsen
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